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Dans le secteur dynamique du private equity, limportance d'un écosysteme
solide ne peut étre sous-estimée. Cet écosysteme regroupe divers acteurs,
notamment les investisseurs, les entrepreneurs, les conseillers juridiques, les

L E S A C T E U R S D U experts en finance et les institutions financiéres. Chaque partie prenante joue un
role spécifique et complémentaire, contribuant a l'efficacité des transactions.

P R I VAT E E Q U I TY Dealflow.ma se positionne comme un acteur clé dans ce paysage. En facilitant les

connexions, notre plateforme permet aux investisseurs d'accéder a des
opportunités de qualité tout en offrant aux cédants une visibilité sur des
acheteurs potentiels. Ce processus de mise en relation est fondamental pour le
succes des transactions, car il réduit le temps et les efforts nécessaires pour
trouver des partenaires appropriés.

o LA FORCE DU RESEAU

Le réseau d'experts en M&A au sein de Dealflow.ma est un atout majeur. En
réunissant des professionnels de la transaction, nous favorisons le partage
d'expériences et de meilleures pratiques. Cette communauté dynamique est

Chers abonnés,

Nous sommes ravis de vous présenter ce propice aux échanges fructueux, permettant a chaque membre d'enrichir ses
deuxieme numéro de notre newsletter, ou connaissances et d'optimiser ses stratégies d'investissement.

nous explorons des thémes essentiels

pour les acteurs du private equity. Cette o UNE EXPERIENCE DEMATERIALISEE ET INTUITIVE

La technologie joue un rdle crucial dans I'évolution de cet écosysteme. La
plateforme Dealflow.ma propose une expérience dématérialisée, dotée d'une
interface intuitive qui facilite l'acces aux informations et aux opportunités. Notre
modeéle permet d'optimiser le processus de sourcing des deals, augmentant ainsi
les chances de découvrir des opportunités d'investissement pertinentes et
rendant les transactions plus efficaces.

édition est congue pour vous apporter des
insights précieux et des perspectives
nouvelles sur le monde des transactions.

Hassan Medaghri Alaoui, co-fondateur de Dealflow.ma, partage sa vision :

En unissant tous ces éléments, nous contribuons a créer une « nouvelle norme »
dans le capital investissement, ou la collaboration et I'innovation sont au cceur des
transactions. Ensemble, nous ambitionnons transformer le paysage du private
equity en un lieu de coopération et de succés partagé.



2. L'IMPORTANCE DU DUE DILIGENCE VENDEUR

Le due diligence vendeur est une étape essentielle dans le processus de vente d'une entreprise, souvent négligée par les cédants.
Cette évaluation approfondie des actifs, des passifs et des opérations de l'entreprise permet d'identifier les forces et les faiblesses
avant l'entrée sur le marché.

o TRANSPARENCE ET CONFIANCE

Un processus de due diligence bien exécuté favorise la transparence. En fournissant des informations claires et précises aux
acheteurs potentiels, il renforce leur confiance. Cela peut également réduire le risque de litiges post-transaction, car toutes les parties
ont accés a une vision compléte de l'entreprise.

o PREPARATION ET VALORISATION

La préparation est un autre avantage majeur du due diligence vendeur. En identifiant et en corrigeant les problemes potentiels avant
la vente, les cédants peuvent augmenter la valeur percue de l'entreprise. Cela permet également de minimiser les risques de
surprises désagréables qui pourraient survenir lors de |'évaluation par I'acheteur. Noureddine Baqchich, associé co-fondateur de
Bakertilly Maroc, souligne I'importance de cette étape:

" Une due diligence approfondie n’est pas simplement une formalité, c'est un levier stratégique
essentiel pour sécuriser une transaction réussie. Elle permet au vendeur de valoriser son entreprise
sous son meilleur jour, tout en instaurant un climat de confiance avec les acheteurs."

o ACCELERATION DU PROCESSUS DE VENTE

Le due diligence vendeur joue également un rdle clé dans l'accélération du processus de vente. En fournissant des informations
complétes et précises, il peut réduire le temps nécessaire pour conclure une transaction. Cela est particulierement important dans un
marché compétitif, ou le temps peut étre un facteur décisif.

¢ CONCLUSION
En somme, un due diligence vendeur efficace est un outil puissant pour maximiser la valeur de l'entreprise et garantir une
transaction fluide. En investissant du temps et des ressources dans cette étape cruciale, les cédants peuvent améliorer

significativement leurs chances de succes sur le marché.
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3. FINANCEMENT DES ENTREPRISES : UN ECOSYSTEME EN EVOLUTION

Le secteur du financement des entreprises par fonds propres, hors
marché boursier, connait une croissance rapide au Maroc, stimulée
par I'engagement des fonds étrangers et du Fonds Mohamed VI. Ce
domaine se divise en plusieurs segments essentiels.

o TYPES DE FINANCEMENT

Le capital-risque (Venture Capital) se concentre sur le financement
d'entreprises émergentes, souvent a haut risque, qui nécessitent des
capitaux pour se développer. En revanche, le capital de
développement (Growth Capital) soutient les entreprises en pleine
expansion, les aidant a accélérer leur croissance. Enfin, le capital-
investissement (Private Equity) cible les entreprises matures, visant a
réaliser des transformations stratégiques ou des rachats.

Le capital-investissement bénéficie d'un cadre légal relativement
clair, attirant ainsi de grands opérateurs économiques, des
intermédiaires financiers, ainsi que des cabinets d'avocats et
d'expertise comptable. Ce cadre favorise une certaine maturité dans
les opérations de transfert d'entreprises. A l'opposé, le capital-risque,
du fait de la taille limitée du marché et du manque d'instruments
légaux adaptés (comme les SAFE, KISS, et le financement par
royalties), peine a attirer des investisseurs.

« OPPORTUNITES ET DEFIS

Entre ces deux extrémes se trouve le capital de développement, qui
cible les PME en croissance. Toutefois, en l|'absence d'études
statistiques indépendantes sur le succés de cette catégorie de
financement, il est difficile d'évaluer son efficacité dans le
développement des entreprises de taille moyenne. Bien que le cadre
légal soit assez suffisant, cette forme de financement est souvent
négligée par les fonds d'investissement.

« TEMOIGNAGE D'EXPERT

Anass Alami, fondateur d’Amandal Capital, souligne :

"Pour que le financement par capital de développement
prospére, il est essentiel de créer un cadre Iégislatif et fiscal
adapté. Cela permettra non seulement d'attirer davantage
d'opérateurs économiques, mais aussi de maximiser I'impact de
ce type de financement sur les PME."

« ROLE DE DEALFLOW.MA

Dealflow.ma aspire a combler cette lacune en établissant une place
de marché dédiée aux entreprises en quéte de financement. Grace a
une approche axée sur la digitalisation et lintégration de
professionnels du conseil financier, légal, fiscal et comptable, la
plateforme facilite la recherche de solutions de financement
adaptées aux besoins spécifiques des PME.



NOUS ESPERONS QUE CETTE NEWSLETTER VOUS APPORTERA DES INFORMATIONS PRECIEUSES ET DES
PERSPECTIVES NOUVELLES SUR LE MONDE DU PRIVATE EQUITY.

ABONNEZ-VOUS POUR RECEVOIR LES MISES A JOUR ET ANALYSES DE DEALFLOW DIRECTEMENT DANS
VOTRE BOIiTE DE RECEPTION.
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